
Si votre profil professionnel et personnel correspond à notre description, merci d’envoyer votre CV + lettre de 
motivation à rh.fr@ifm.com

NOUS RECRUTONS !
H/F Ingénieur Technico-Commercial 

sédentaire
Poste basé à Noisy le Grand (93)

L’entreprise

ifm fabrique et commercialise des solutions d’automatisme. Présent dans plus de 80 pays à 
travers le monde et dans tous les secteurs d’activité, ifm est connue et reconnue pour la qualité de ses 
produits et de son service client.
ifm emploie 8 000 collaborateurs à travers le monde qui participent à promouvoir l’image d’ifm 
« Close to you ». Proche de ses clients et proche de ses collaborateurs, ifm est engagée dans une 
démarche RSE et vous apportera un cadre de travail convivial et valorisant.

Au sein de l’équipe NBU (New Business Unit), vous assurez et développez le chiffre d’affaires des 
clients et prospects d’ifm France, en vous focalisant sur les nonacheteurs et les prospects 
à potentiel. Vous serez amené(e) à travailler en collaboration avec vos collègues itinérants et 
sédentaires de nos 3 agences régionales.

Autonome, rigoureux (se), véritable porte-parole de notre marque, votre mission consiste à :

• Développer le nombre de clients actifs via des appels téléphoniques entrants et sortants
• Communiquer les informations récoltées aux autres acteurs commerciaux
• Conseiller techniquement clients et prospects en vous appuyant sur une bonne connaissance des 
produits, des applications et des services
• Gérer le suivi administratif de votre activité (rapport de visite, qualification, offres)
• Participer aux actions commerciales définies par la Direction

De formation supérieure technique et commerciale bac +2 à bac +3, vous possédez de bonnes 
compétences techniques avec une expérience réussie dans la vente de produits industriels, 
idéalement dans le domaine des automatismes industriels.

Vous êtes intéressé(e) par les défis et les enjeux de l’Industrie 4.0 ! Doté(e) d’un sens aigu du contact 
client, et d’un solide esprit d’équipe, vous avez une réelle envie d’apprendre et de mettre en pratique 
vos enseignements théoriques. La connaissance du milieu industriel et/ou une première expérience 
dans le domaine de la vente serait un plus.

Ce poste, basé à Noisy le Grand (93), est à pourvoir en CDI dès que possible.

Parce que votre réussite chez ifm dépend aussi de nous, nous préparons ensemble votre prise 
de poste : vos premières semaines d’intégration sont dédiées à votre formation sur nos produits 
et techniques de vente (oui, en plus de votre formation scolaire !) et surtout à la rencontre de vos 
collègues et équipiers répartis sur nos 4 agences en France.

Les missions

Parlons de vous !

La suite
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