
• Affianca la struttura commerciale per le
applicazioni tipicamente più complesse

• Analizza le specifiche tecniche richieste dal cliente
per proporre le migliori soluzioni

• Garantisce un adeguato supporto e la necessaria
assistenza post-vendita

• Mantiene i contatti con la Casa Madre per il
costante aggiornamento tecnico

• Trasferisce il know-how acquisito alla struttura
commerciale e/o clienti tramite training formativi e
interventi tecnici

• Laurea in ingegneria, preferibilmente a indirizzo
elettronico o automazione

• Esperienza di almeno tre anni maturata in ruoli
analoghi

• Ottima padronanza dell’inglese
• La residenza vicino alla sede aziendale

costituisce titolo preferenziale

Cosa offriamo
• Assunzione a tempo indeterminato
• Un’offerta formativa tecnica e commerciale

strutturata
• Un percorso di crescita professionale
• Un pacchetto retributivo di sicuro interesse e in

parte legato agli obiettivi di vendita.

La posizione ti interessa?
Invia il tuo CV, indicando in oggetto il riferimento PSM, 
all’indirizzo e-mail carriere.it@ifm.com o per posta a:

ifm electronic srl
Centro Dir. Colleoni – Palazzo Andromeda 2
Via Paracelso, 18
20864 Agrate Brianza (MB)

ProfiloCostruisci il tuo futuro in ifm!

Quando si tratta di tecnologia d’automazione 
innovativa, il Gruppo ifm è il partner ideale. Fin dal 
1969, anno della sua fondazione, ifm produce e 
commercializza in tutto il mondo sensori, controllori e sistemi 
per l’automazione industriale. Oggi il Gruppo, giunto alla 
seconda generazione, si posiziona tra le industrie leader a 
livello mondiale, con oltre 7000 collaboratori in 95 paesi. Ifm 
ha saputo conservare la flessibilità e l'individualità degli anni 
della sua fondazione, combinandole con l’internazionalità e la 
forza innovativa di un grande gruppo in crescita.

Per la nostra sede italiana siamo alla ricerca di un

PRODUCT SALES MANAGER (rif. PSM) 
Funzioni
In riporto al Responsabile Tecnico:

mailto:carriere.it@ifm.com?subject=rif%20PSM



